


Contar la idea




TIPS STATUPS CREATIVAS
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discurso breve.

que tenga gancho para llamar
la atencién y despertar interés

orientado a los beneficios que
la otra persona puede
obtener de nuestro proyecto.



“El mejor discurso es
el que tiene un inicio
interesante y un
final sorprendente y
la distancia entre
ambos es la minima
posible”. churchi



* Gancho para captar
atencion

 Aprender a preparar
lo fundamental



Tiempo: 5’ - Diapos: 11
Distribucion del tiempo:
27" x diapo
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QU’en es Som OS: el equipo emprendedor, sus caracteristicas, historia,

EI PrObIema: Cual es el problema / dolor — Quién tiene el problema / dolor

— El problema u oportunidad puede ser una experiencia como cliente/usuario — Lo mas importante
es mostrar evidencia La idea es describir el problema que se esta aliviando. Hay una historia detras
de un problema que debes contar.
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La SOIUC'O”: Explicar como se resuelve el problema o alivia el dolor. —Explicar

el valor que crea el emprendimiento. —La explicacion técnica aun no es necesaria Hay que asegurarse
de que se explica claramente lo que se vende y cuadl es la propuesta de valor.

MOdEIO de NegOCiO: Explicar como se hace dinero, ® Quien

paga por la solucién propuesta, ® Cuales son los canales de distribucion, e Cuales son los margenes
brutos.
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EI d’feren Clal: nuestra propuesta de valor, los beneficios de la propuesta

NUEStrO mercado: Tamafio y crecimiento del mercado — Analisis

de abajo hacia arriba — Explicar como se va lograr acceder a los clientes Se debe lograr convencer que
existe un mercado atractivo y una estrategia efectiva para llegar al mercado con los recursos
necesarios.
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COmPEten C’a: Proveer una lista completa del entorno competitivo. No se

debe sobreestimar a la competencia. Todo el mundo: clientes, inversionistas, empleados quieren oir
el porque el emprendedor es bueno en lo que hace y no por qué la competencia es mala.

Proyecciones financieras: r... .. soes:

cinco afios que contenga no sélo los dolares sino también indicadores claves tales como numero de
clientes, unidades vendidas, etc.

EStadO aCtual: en condiciones esta hoy el proyecto, que se hizo, en que

etapa se estd, resultados del PMV



